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مدير سلسلة الإمداد

الملف الشخصي للمؤهلات

محترف معتمد على الأداء ومعتمد ولديه سنوات طويلة من الخبرة في تقليل التكاليف في إدارة سلسلة التوريد ، مدعومًا بتقييم احتياجات المشتريات والقضاء على التأخير في الإنتاج. أثبتت الخبرة في قيادة المشتريات / تحديد المصادر ، وإدارة المخزون ، وإدارة الميزانية ، وتوجيه البائعين ، والتنبؤ بالمواد / الخدمات. الفطنة التجارية: ماهر في المساهمة بالدعم الحيوي والقيادة في ابتكار استراتيجيات مشتريات مبتكرة وفعالة من حيث التكلفة تتماشى مع التوجيهات التنظيمية مع الكشف عن الفرص الاستراتيجية لتحسين المواد والعمليات الداخلية والعقود والخدمات اللوجستية والأداء العام. معروف بتبسيط العمليات التجارية من جانب العرض لزيادة قيمة العميل إلى الحد الأقصى واكتساب ميزة تنافسية. يبرع في تحديد المشكلات المتصاعدة وإيجاد حلول مجدية لتأكيد التسليم الفوري للسلع والخدمات.

أبرز الإنجازات المهنية
· التخفيف من تأثير COVID-19 على عملية الشراء الشاملة من خلال مراجعة الآثار المالية والتشغيلية والاستراتيجية والتأثيرات على الامتثال على خطوط الأعمال من خلال تنفيذ عملية إدارة المخاطر.
· التأثير على أصحاب المصلحة في المشتريات في تخطيط العقود وتنفيذها وإنهائها من خلال تقديم اقتراحات فنية معقدة.
· تسهيل مشروع تكنولوجي إستراتيجي دولي بقيمة 25 مليون دولار أمريكي لإكمال 20 عقدًا والإشراف عليها بقيمة 90 مليون دولار أمريكي من خلال تصميم واستخدام خطط واتفاقيات المشتريات السنوية الاستراتيجية.
· إجراء بحث مفصل للسوق وتحديد استراتيجيات الاستحواذ المثلى وإنشاء عقود للموافقة توفر أكثر من 10 ملايين دولار في العقود الطويلة.
· تشجيع الشفافية التشغيلية وتحديد أداء التعاقد من خلال مراحل الطلب والتطوير والمشتريات والإدارة.
· إدارة أكبر ميزانية بقيمة 100 مليون دولار في أرامكو السعودية من خلال توجيه خمسة تقارير مباشرة و 30 تقرير غير مباشر.
· تم توجيه 300 مليون دولار لمشروع تم تسليمه عن طريق تنفيذ منهجيات ، بما في ذلك Agile. كانبان ، لين ، شلال ، وستة سيجما.
· قاد فريقًا عالميًا من ست دول مع خمسة موارد بحرية في أرامكو السعودية.
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الخبرة العملية

في جميع أنحاء العالم
مدير المشتريات الإستراتيجية وإدارة العقود 	يناير 2022 - حتى الآن
تحقيق معايير أداء أفضل في سلسلة التوريد والمشتريات من خلال تطبيق أفضل الأساليب المهنية. تسهيل الشركات الصغيرة والمتوسطة والمصدرين والموردين من خلال دعم المملكة العربية السعودية للتعرف على أهداف 2030 من خلال الاستفادة من موقع استراتيجي ، واستقرار سياسي ، وبنية تحتية ، ومنشآت لوجستية ، وحدود برية ، وموانئ بحرية ، ومطارات ، وموارد بشرية مؤهلة.

· دعم وتقديم كفاءات محسّنة لنظام الشراء مقابل الدفع في BU (P2P) ، والتعاون مع المشتريات المستدامة العالمية دوليًا ، وفريق P2P العالمي ، والتمويل ، والتسويق ، ووظائف وحدات الأعمال الأخرى .
· الاختبارات واستكشاف الأخطاء وإصلاحها وتصحيح وحدات المنتج المعيبة والتجمعات الفرعية وخطوات العملية بناءً على خطط الاختبار المعمول بها.
· بالتعاون مع أصحاب المصلحة الرئيسيين
· إدارة علاقات الموردين ضمن قاعدة إمداد معقدة للغاية لزيادة التوافق وتحقيق الانتشار التنافسي.
· قم بتحليل البيانات اللازمة للتحضير لمفاوضات المورد.
· يقود تحليل بيانات سلعة معينة واتجاهات الصناعة أو يقود فئة فرعية لسلسلة التوريد الفردية.
· تحديد وتنفيذ استراتيجيات شاملة لجميع جوانب سلسلة التوريد العالمية للشركة لتقليل التكاليف وتخفيف المخاطر وتحسين الجودة وتقصير المهل الزمنية وتقليل المخزونات.
· توفير قيادة استثنائية لفرق سلسلة التوريد
· إنشاء هيكل ، وتوظيف / تدريب الموظفين ، وتطوير الموظفين ، وإعطاء التوجيه ، ودمج / الاستفادة من القدرات العالمية ، ومحاسبة أعضاء الفريق.
· تنفيذ أفضل ممارسات الصناعة للتنبؤ وتحديد المصادر وتخفيف المخاطر وإدارة المخزون والموردين.
· تطوير مقاييس فعالية سلسلة التوريد وتقديم تقارير منتظمة عن أداء سلسلة التوريد ، باستخدام المقاييس.

في جميع أنحاء العالم
مستشار مستقل 	فبراير 2022 - حتى الآن
يضمن متطلبات العملاء من خلال الحصول على العلاقات العامة ، وإنجاز أحداث التوريد ، وضمان الالتزام التعاقدي ، والحصول على الموافقات.
· يضمن أقصى تغطية خلال الساعات الحرجة من خلال إدارة إنجازات أخصائيي المشتريات بانتظام بما في ذلك توزيع عبء العمل وإدارة الأداء وخطة العمل وبناء القدرات.
· أدار مشروع إعادة هندسة العمليات لتحسين وتوحيد عمليات الخدمة الشاملة ؛ إعادة هيكلة تدفق الاتصالات بين عشرة أقسام وقطع الأعمال الورقية بنسبة 75٪.
· تم تبني أفضل الممارسات أثناء تقديم التدريب أثناء العمل فيما يتعلق بإدارة المشتريات لتحسين أداء الفريق وتحسين الكفاءة بنسبة 80٪.
· [bookmark: _Hlk102920166]التحسين المستمر المخطط له وقيادته في إدارة سلسلة التوريد ، وتحسين العمليات ، وقيادة الفريق متعدد الوظائف ، وإدارة المخاطر ، وإدارة البرامج. وفر هذا الجهد 50٪ من التكلفة التشغيلية من العلاقات العامة إلى الشراء.
· قيادة الوظيفة للشرق الأوسط.
· توجيه إنفاق شراء بملايين الدولارات ، وتأمين مبلغ كبير
· تقديم التميز في أنشطة المشتريات ، بما في ذلك مشاركة أصحاب المصلحة ، وبحوث السوق ، وإدارة الطلب ، وتطوير المواصفات ، وتحليلات الإنفاق ، وتطوير استراتيجية الفئات ، وحالة العمل والمفاوضات
· مستشار إدارة المجموعة وأصحاب المصلحة الرئيسيين في الأعمال حول منهجيات الشراء والمخاطر من خلال تقديم الاستشارات الاستراتيجية والمنظور التحليلي.
· بناء علاقات استراتيجية ناجحة مع الإدارة التنفيذية والحفاظ على علاقات قوية مع البائعين لتحقيق وفورات في التكاليف من خلال التفاوض على عقود الفئات الرئيسية
· تحقيق وفورات كبيرة في التكلفة من خلال البحث عن موردين جدد والتفاوض مع الموردين الحاليين.
· قدرة مثبتة على تنفيذ أساليب وأدوات الشراء وتحسينها باستمرار (على سبيل المثال ، المواصفات المستندة إلى النتائج ، وبناء RFP / RFI / RFQ ، وتطوير KPI / SLA)


جمعية سلسلة التوريد والمشتريات ، الرياض ، المملكة العربية السعودية
مستشار خبير	فبراير 2022 - حتى الآن
تحقيق معايير أداء أفضل في سلسلة التوريد والمشتريات من خلال تطبيق أفضل الأساليب المهنية. تسهيل الشركات الصغيرة والمتوسطة والمصدرين والموردين من خلال دعم المملكة العربية السعودية للتعرف على أهداف 2030 من خلال الاستفادة من موقع استراتيجي ، واستقرار سياسي ، وبنية تحتية ، ومنشآت لوجستية ، وحدود برية ، وموانئ بحرية ، ومطارات ، وموارد بشرية مؤهلة.
· شجع الأفراد على المشاركة في نمو وتحسين مهن المشتريات واللوجستيات وسلسلة التوريد في المملكة من خلال تقديم فرص جديدة. تحسن بنسبة 60٪.
· نقل المعرفة وترجمتها وتعزيزها في سلسلة التوريد والمشتريات مع الاستفادة من أفضل الممارسات والخبرات العالمية لتجاوز معايير الصناعة. تحسن بنسبة 60٪.
· زيادة الوعي بسلسلة التوريد وأهمية المشتريات من خلال المؤسسات الأكاديمية والمهنية وتوجيه الشركات الصغيرة والمتوسطة ولوائح العمل. تحسن بنسبة 60٪.
· تحولت المملكة العربية السعودية إلى منصة لوجستية إقليمية وعالمية على رأس مؤشر الخدمات اللوجستية.
· إجراء أبحاث واستطلاعات مفصلة والتنسيق مع الشركاء المعنيين لتطوير قاعدة بيانات معلومات لسلسلة التوريد والمشتريات. تحسن بنسبة 60٪.
· قاد الجهود لإنشاء سلسلة التوريد والمشتريات كتخصصات أكاديمية رئيسية بالتنسيق مع الجامعات والمؤسسات التعليمية لتحسين الوعي العام والكفاءة. تحسن بنسبة 60٪.
· تمتص الكوادر والإدارات المؤكدة التغيير بينما تساعد في إدارة التحول والتغيير لتعظيم فرص النجاح - تحسين بنسبة 60٪.

أرامكو السعودية ، الظهران ، المملكة العربية السعودية
مستشار العقود	أكتوبر 2012 - يناير 2022
نفذت تخطيط المشتريات وقرارات تحديد المصادر من خلال إجراء تحليل سوق التوريد وتقييمات المخاطر التجارية وتقديرات احتياجات العمل مما أدى إلى تحسين وقت الجدول الزمني بنسبة 40٪.
· ضمان نتائج إيجابية من خلال تصميم خطط إدارة العقود والإشراف عليها ، والتفاوض بشأن التغييرات والتعديلات ، وإدارة أداء الموردين ، ومتطلبات الامتثال من خلال علاقات فعالة مع الموردين.
· توجيه نتائج المشتريات من خلال وضع وتوجيه مفاوضات العقود لتطوير ومراجعة ترتيبات التوريد ، مما يوفر ما يصل إلى 25٪ من حد الإنفاق المعتمد للترسية.
· تمت التوصية بالموظفين وتحليلهم لإثبات الكفاءة في المشتريات ، وزيادة ممارسات الشراء ، والحصول على نتائج أفضل من خلال التنسيق مع موظفي المنظمة ، وتحسين مؤشرات الأداء الرئيسية للإدارة بنسبة 60٪.
· الوفاء بالالتزامات التنظيمية وزيادة فرص العمل من خلال تحديد وإدارة وتخفيف مخاطر المشتريات ، وتحسين مؤشر إدارة مخاطر القسم إلى 100٪ من المخاطر المُدارة.
· تقديم مسار تدقيق لأغراض النزاهة والتدقيق من خلال تسجيل عمليات الشراء والقرارات والترتيبات التعاقدية وتحسين الإنتاجية والحث على الامتثال بنسبة 100٪.
· خلق جدوى لخدمات العقود وتقييم البدائل الفنية والمالية والإجرائية والإدارية لقيادة الدراسات الاقتصادية.
· تحديد نطاق العمل للمشاريع وإعداد تقارير الحالة للإدارة التنفيذية جنبًا إلى جنب مع التحليلات المهنية للتعاقد والمؤهلات الفنية لمقدمي العطاءات ، مما قلل من وقت دورة الموافقة للوفاء بالمعيار العالمي من 160 يومًا إلى متوسط 60 يومًا من النهاية إلى النهاية لكل سير عمل.
· تم تحديد أوجه القصور والقضايا المحتملة في السياسات الإدارية وشروط العقد وشروطه من خلال إجراء الفحوصات الدورية لإدارة العقود وتقديم المبررات والاقتراحات لتعديل إجراءات التعاقد وشكل العقد لموافقة الإدارة.
· إنشاء لوحة معلومات للمشتريات لتشجيع الشفافية التشغيلية وتحديد أداء التعاقد من خلال الطلب والتطوير والمشتريات وإدارة العمليات. وقد أدى هذا الجهد إلى توضيح وكفاءة الإنفاق بنسبة 100٪.
· قضايا المشتريات الحرجة المحددة والمستهدفة ، وتوفير ما يزيد عن 10 ملايين دولار في عقود طويلة من خلال إجراء أبحاث سوق شاملة ، وتخطيط استراتيجيات الاستحواذ المثلى ، وإنشاء ترتيبات للموافقة عليها.

تجربة إضافية:
السفير ، تعهد المشتريات المستدامة ، يناير 2021 - حتى الآن
سفير الجودة في الهيئة السعودية للمواصفات والمقاييس والجودة يوليو 2021 - حتى الآن
عضو ، مسبك المشتريات ، أبريل 2022 - حتى الآن
تعليم
بكالوريوس في اللغويات التطبيقية ، اللغويات الإنجليزية ، جامعة الملك فيصل ، الأحساء ، المملكة العربية السعودية
معاون إدارة العقود والمشتريات والمشتريات / الاستحواذ وإدارة العقود ، جامعة جورج واشنطن ، واشنطن العاصمة
أوراق اعتماد
محترف المشتريات الدولي المعتمد (CIPP) ، رابطة محترفي المشتريات والعمليات المعتمدين | محترف إدارة المشاريع (PMP) ، معهد إدارة المشاريع | Lean Six Sigma Black Belt (ICBB) ، مجلس شهادة SIX SIGMA (CSSC) | مالك منتج Scrum المعتمد (CSPO) ، تحالف سكرم | محترف سلسلة التوريد المعتمد (CSCP) ، APICS | شهادة GRC الاحترافية ، شهادة GRC | محترف تحليل الأعمال المعتمد ™ IIBA | MCIPS ، المعهد القانوني للمشتريات والتوريد (CIPS)
اللغات
الإنجليزية | عربي
المنشورات
أساسيات المشتريات ، منشورة على LinkedIn 2022
أساسيات التعاقد ، منشورة على LinkedIn 2022
أساسيات سلسلة التوريد ، منشورة على LinkedIn 2022
قاموس العقود والمشتريات وسلسلة التوريد ، منشور في مكتبة الملك فهد الوطنية 2022

المسؤوليات
يدير فريقًا من كبار الموارد التجارية والموظفين التجاريين والمشتريات والعقود الأخرى كما هو مطلوب ، بما في ذلك المستشارين الفرعيين المؤهلين لتحليل وتقييم وإدارة تمويل المشروع والعقود ، فضلاً عن ضمان الأداء التجاري مقابل الجدول الزمني المحدد والميزانيات و بيانات المشروع الهامة الأخرى.
يوفر التوجيه والتوجيه والمساعدة المتخصصة للمشروع لحل المشاكل التجارية والعقود الصعبة والمعقدة الخاصة بالمشروع.
يوفر التوجيه والتوجيه في إنشاء وإدارة الميزانيات الرئيسية والمشاريع
يشرف على الأداء التجاري لمناطق المشروع المعينة لضمان الحفاظ على الإجراءات والأهداف التجارية للمشروع من خلال مشاركة أفضل الممارسات وتقنيات التحسين المستمر مع الموظفين والمراقبة وتقديم التقارير إلى الإدارة العليا فيما يتعلق بالامتثال لأهداف عمل العميل.
واجهات مع فريق العميل حسب الحاجة ، وتحضر الاجتماعات الدورية ، وتوفر تحديثات المشروع الهامة.
يفاوض العقود الرئيسية أو تعديلات العقد ، بالاعتماد على خبرة سابقة واسعة للتفاوض بفعالية على الشروط والأحكام الأكثر ملاءمة للمشروع المعين لتحقيق أهداف العميل.
يضع ويقود تنفيذ خطط المشاريع التجارية الاستراتيجية
قد يشارك في أنشطة تخطيط المشروع (على سبيل المثال ، تقييم المخاطر ، وتحليل العطاءات / عدم العطاء ، والمشاركة في تطوير خطة العمل ، وما إلى ذلك).
يحدد المخاطر والشروط التعاقدية التي لا تتوافق مع سياسة وإجراءات المشروع.
يبقي المرؤوسين محدثين فيما يتعلق بتوافر مواد الموارد التي تتعامل مع القضايا التجارية الحالية.
مسؤول عن التنفيذ التجاري الناجح للمشاريع المعينة لتحقيق أهداف ومتطلبات المشروع ، بالتنسيق مع مدير المشروع الأول في المنطقة المعينة ، عن طريق:
المساعدة في تطوير خطط العمل والميزانيات.
مراجعة مقترحات المشاريع أو خطط العمل لتحديد الإطار الزمني والأهداف المالية وإجراءات إنجاز العمل.
صياغة وتنفيذ التدخلات لتأمين وتقديم العطاءات.
تنسيق المعلومات والأنشطة بين الفرق التجارية للمشروع والبناء ، بما يضمن تدفق الاتصال المناسب.
إعداد تقارير حالة المشروع ، بما في ذلك توقعات التكلفة المحدثة والجداول الزمنية للإدارة العليا والعميل.
تحديد التغييرات في النطاق أو الظروف المختلفة وتأمين أوامر التغيير المناسبة لتكلفة المشروع ووقته إذا تمت الموافقة عليه.
مراجعة تقارير التقدم المحرز في المشروع وحالة العقود ، مع الإشارة إلى الوضع الحالي فيما يتعلق بالوضع المالي وتقديم التوجيه والتوصيات للتحسينات.
ما المهارات المطلوبة التي ستجلبها
يتطلب معرفة شاملة بممارسات الأعمال الصناعية والتفاوض على العقود الرئيسية.
خلفية مطالبات مثبتة (المعرفة ببروتوكول تأخير وتعطيل SCL و / أو التحكيم)
يجب أن يكون لديك القدرة على تطوير علاقات عمل قوية مع الموظفين والعملاء وفرق الطرف الثالث ، وربط أداء المشروع وتنسيقه ، وتفسير رؤية العميل وتقديمها ، وإدارة عمليات ومتطلبات المشروع بشكل استباقي.
القدرة على إدارة وتوجيه مواقف العمل المعقدة ، والتفاوض بشكل مستقل حول القضايا التعاقدية الأكثر تعقيدًا.
يجب أن يمتلك مهارات اتصال كتابية وشفوية قوية ، ومهارات ممتازة في التعامل مع الآخرين.
يجب أن يكون لديه خلفية فنية عامة واسعة وإدارة المشاريع.

مؤهلات
درجة البكالوريوس في إدارة التكاليف ، أو إدارة الأعمال ، أو المالية ، أو المجال التقني / التجاري ذي الصلة ، مع دكتوراه في القانون أو ماجستير في إدارة الأعمال (يفضل).
مطلوب أكثر من 20 عامًا من الخبرة في إدارة مشروع دولي كبير أو استشارات إدارة التكاليف ، مع
+15 عامًا من الخبرة في برامج البنية التحتية واسعة النطاق ذات الصلة ؛ إدارة الاستشاريين والمقاولين الدوليين أمر مرغوب فيه.
أكثر من 10 سنوات في برامج البيئة المبنية والمدنية والبنية التحتية.
التسجيل المهني (RICS ، IArb ، التأهيل في قانون عقود البناء ، أو ما شابه).

مسؤوليات معاون المشتريات:
تحديد موردي الخدمات في منطقة الرياض.
• 	التفاوض بشأن الشروط مع الموردين مثل السعر وجودة الخدمات والمواعيد النهائية والتوقعات وما إلى ذلك.
• 	الاتصال بالموردين ومديري المشاريع فيما يتعلق بالتحديثات وتفاصيل الخدمات
• 	إنشاء أوامر الشراء وربطها بطلبات وأوامر التوريد
• 	تحليل الفواتير لضمان دقة الخدمات المقدمة
• 	حضور الاجتماعات مع الإدارة القانونية للتأكد من أي التزامات تعاقدية مواتية للشركة.
• 	العمل بشكل وثيق مع فريق المشاريع لفهم تفاصيل متطلبات الشراء.

• 	المتطلبات:

• 	+ 4 سنوات من الخبرة المماثلة في العمل كأخصائي مشتريات في شركة خدمات.
• 	درجة البكالوريوس في أي دراسات ذات صلة.
• 	اتصالات قوية مع الموردين في سوق المملكة العربية السعودية.
• 	مهارات اتصال ممتازة باللغة الإنجليزية الكتابية والشفوية.
• 	مهارات لا تشوبها شائبة في التفاوض وحل المشكلات
• 	مهارات التعامل مع الآخرين استثنائية وبناء العلاقات
• 	مستخدم نظام تخطيط موارد المؤسسات (مستخدم SAP).
VCS (خدمات خلق القيمة) - مدير المصادر والمشتريات


عندما تعمل لدينا ، فإنك تلتزم بمهنة في واحدة من أكبر شركات الخدمات المهنية وأكثرها شهرة في العالم. تبحث عن وظيفة مجزية؟ ألق نظرة فاحصة على Deloitte & Touche ME. ستدرك أن شركة Deloitte ، باعتبارها أكبر شركة استشارات إدارية في العالم ، متميزة في قدرتها على مساعدة العملاء في حل مشكلاتهم الأكثر تعقيدًا ، من الاستراتيجية إلى التنفيذ. وقد حصل على العديد من الجوائز في السنوات القليلة الماضية والتي تشمل أفضل صاحب عمل في الشرق الأوسط ، وأفضل شركة استشارية ، وجائزة الشرق الأوسط للتميز في التدريب والتطوير من معهد المحاسبين القانونيين في إنجلترا وويلز (ICAEW).


في شركة دولية مثل Deloitte ، يكمل وجودنا العالمي القوي من خلال وصولنا المحلي ومعرفتنا بالسوق. ستزودك مهنة في الخدمات الاستشارية المالية بفهم عميق لمشهد الأعمال المحلي والإقليمي ، مما يتيح لك تحديد الفرص والمخاطر التي تواجه أعمال عملائنا. بالإضافة إلى ذلك ، سيتم إشراك اتساع نطاق رؤيتك ، حيث تقوم بمطابقة مواردنا العالمية لصالح عملائنا. تشمل ممارسة FAS لدينا مجموعة واسعة من التخصصات والخدمات ولكن هدفها المشترك هو تقديم خدمات إستراتيجية للعملاء خلال كل مرحلة من مراحل الدورة الاقتصادية.


غرضنا


ديلويت لها تأثير مهم. كل يوم نتحدى أنفسنا للقيام بما هو أكثر أهمية لعملائنا ولأفرادنا وللمجتمع. نحن نخدم العملاء بشكل مميز ، ونقدم رؤى مبتكرة ، ونحل التحديات المعقدة ونطلق العنان للنمو المستدام. نحن نلهم المتخصصين الموهوبين لدينا لتقديم قيمة متميزة للعملاء ، وتوفير تجربة مهنية استثنائية وثقافة شاملة وتعاونية. نحن نساهم في المجتمع ، ونبني الثقة في الأسواق ، ونحافظ على نزاهة المنظمات وندعم مجتمعاتنا.


توجه قيمنا المشتركة الطريقة التي نتصرف بها لإحداث تأثير إيجابي ودائم:

تقود الطريق
تخدم بنزاهة
اعتنوا ببعضكم البعض
تعزيز التضمين
تعاون من أجل تحقيق تأثير قابل للقياس

يقدم فريق Deloitte Value Creation Services (VCS) لعملائه خدمات استشارية متعددة الوظائف في المواقف الحرجة للأعمال. نحن نساعد في حل تحديات الأعمال والأداء الأكثر تعقيدًا لعملائنا ، سواء كانت في حالات تحول الأعمال المزدهرة أو المتعثرة ، أو بيئة عمليات الاندماج والاستحواذ.


خلال فترة توليك منصب مدير المشتريات في VCS ، ستلعب دورًا رائدًا في ممارسة تحسين الأداء. نحن عمليون ونستخدم عدسة الأسهم الخاصة لتقديم تحسينات حقيقية ومستدامة في الأرباح قبل الفوائد والضرائب والإهلاك والاستهلاك ورأس المال العامل. يساعد الفريق العملاء من خلال مبادرات نمو السوق والإيرادات السريعة ؛ تقليل التكاليف؛ تحسين رأس المال العامل ؛ وتحولات نموذج الأعمال والتحولات والتحديث.


سوف تثبت قدراتك وتطورها في المجالات التالية:


دعم العملاء في تحديد وتقدير وتنفيذ مبادرات تحسين الأداء مع التركيز بشكل أساسي على المشتريات والمصادر الاستراتيجية. ستشمل كل مشاركة تقييم أداء عمل العميل وتحديد مجالات الفرص لتحسين الأرباح قبل الفوائد والضرائب والاستهلاك وإطفاء الدين ورأس المال العامل.
إدارة التسليم الشامل لمشاريع تحسين الأداء لمجموعة من العملاء البارزين في جميع أنحاء منطقة الشرق الأوسط
بناء علاقات قوية مع العملاء من خلال فهم متعمق لمتطلباتهم ونشر أسلوب أنيق وعاطفي يولد الثقة
دفع تطوير الأعمال في مجال خبرتك ، سواء كان ذلك اقتراحًا / قطاعًا معينًا / مجموعة من حسابات العملاء / المنطقة الجغرافية من خلال نهج استباقي للوصول إلى السوق
إدارة الفريق من خلال المشاريع ، وضمان التقدم السريع وجودة النتائج
المساهمة بنشاط في تطوير الفريق ، من خلال القيادة الفكرية وتطوير الممارسة وتدريب الأفراد
بناء شبكة داخلية مهنية للاستفادة من المعرفة والمهارات للشركة العالمية

القدرات القيادية:

يبني فهمًا خاصًا لهدفنا وقيمنا ؛ يستكشف فرص التأثير.
يظهر التزامًا قويًا بالتعلم والتطوير الشخصي ؛ يعمل كسفير للعلامة التجارية للمساعدة في جذب أفضل المواهب
يفهم التوقعات ويظهر المساءلة الشخصية للحفاظ على الأداء في المسار الصحيح
يركز بنشاط على تطوير مهارات الاتصال وبناء العلاقات الفعالة
يفهم كيف يساهم عملهم اليومي في أولويات الفريق والعمل

مؤهلات:

· 8-12 عامًا من الخبرة العملية الإجمالية ، مع ما لا يقل عن 5 سنوات في دور تحسين العمليات في بيئة استشارات / شركات / أسهم خاصة مع خبرة سابقة في التشخيص السريع للتكلفة / تحسين الأداء / تنفيذ خفض التكلفة / العناية التشغيلية الواجبة / التآزر التقييمات.

· خبرة يمكن إثباتها ومعرفة وظيفية في مجالات المصادر الاستراتيجية ، وتحليل الإنفاق ، وتحسين رأس المال العامل للحسابات الدائنة ، وإدارة علاقات الموردين ، وإدارة العقود ، وتحويل المشتريات الرقمية

· الحد الأدنى من متطلبات التعليم: درجة البكالوريوس من جامعة مرموقة (2.1 أو أعلى) ، ويفضل أن يكون ذلك في العلوم المالية أو الأعمال أو الهندسة. يفضل درجة الماجستير والمؤهلات / الشهادات ذات الصلة

القدرة على استيعاب وتجميع المعلومات غير المهيكلة بسرعة وتشكيل عرض للأسئلة أو الفرضيات الرئيسية للاختبار

· الراحة في مناقشة المعلومات المالية بالتفصيل ، مثل تأثير التكلفة ومبادرات رأس المال العامل على البيانات المالية

· تخصص يمكن إثباته في قطاع (قطاعات) معين ، مثل التصنيع والنفط والغاز والتكنولوجيا والإعلام والاتصالات والنقل والخدمات اللوجستية

· سجل حافل في قيادة المبادرات من المفهوم إلى الإدراك

· من ذوي الخبرة في العديد من منهجيات وأدوات تحسين الأداء المتعلقة بالمشتريات ويمكنهم استعارة عناصر من مناهج مختلفة حسب الاقتضاء لحل مشكلة معينة باستخدام القدرة الفطرية على حل المشكلات

· القدرة على تغيير الأسلوب بناءً على الثقافة / الموقف / شخصيات العميل وفهم وقت إجراء المحادثات من التفكير بالصورة الكبيرة إلى التفاصيل الدقيقة. يستخدم مهارات اتصال قوية لإقناع وتحقيق النتائج المرجوة

· خبرة مثبتة في إدارة وتدريب أعضاء الفريق

إجادة في Microsoft Excel و PowerPoint و Word. خبرة في برامج ذكاء الأعمال ( PowerBI و Tableau و Qlikview وما إلى ذلك) مطلوبة ولكنها ليست إلزامية

· الفهم التفصيلي لعملية الاندماج والاستحواذ وكيف يمكن دمج خلق القيمة في العناية الواجبة المالية / التشغيلية / التجارية لزيادة القيمة لعملائنا

· مهارات اتصال ممتازة (كتابية ولفظية) اللغة الإنجليزية. يفضل مهارات اللغة العربية ولكنها ليست ضرورية

· مفتوح للسفر المكثف عبر منطقة الشرق الأوسط
قائد دعم المشتريات مسؤول عن إدارة فريق دعم المشتريات والأنشطة اليومية.

 

ستدير الاستفسارات المتعلقة بإجراءات الشراء ، وتراقب الطلبات التي لم يتم تسليمها وتعجلها ، وستنشئ تقارير شهرية لخدمات سلسلة التوريد والمشتريات.

 

بصفتك قائد دعم المشتريات ، ستقدم تقارير شهرية عن تسجيل البائعين ، وتذاكر مكتبية جديدة ، وتسريع أي أنشطة معلقة.

 

المسؤوليات الرئيسية:

                                                                                             

سوف تفعلها:

 

قيادة فريق التعجيل في الاتصال بخدمات المشتريات وفريق سلسلة التوريد لضمان تسليم السلع والخدمات دون تأخير.
 

إصدار تقارير عن أداء المراحل في دورة P إلى P.
 

فهم متطلبات مراحل سلسلة التوريد ، بما في ذلك الخدمات اللوجستية والتصاريح والتخليص الجمركي.
 

الإشراف على منصة دعم العملاء (Freshdesk أو ما شابه ذلك) المستخدمة لاستفسارات العملاء.
 

إدارة أنشطة فريق الدعم لضمان معالجة الاستفسارات على الفور والتأكد من مراقبة الطلبات التي لا تزال قيد التنفيذ لضمان عدم وجود تأخيرات غير ضرورية.
 

راقب أداء الفريق من خلال تقديم تقارير مرحلية شهرية تتعلق بما يلي: التذاكر المكتبية الجديدة وتسجيل البائعين وأنشطة التعجيل.
 

العمل مع كبار موظفي المشتريات الآخرين على تنفيذ مشاريع المصادر منخفضة ومتوسطة التعقيد المتعلقة بإدارة أداء الموردين
  

الإشراف على فعالية علاقات الفريق مع أصحاب المصلحة والأنظمة والأدوات.
 

إدارة إدارة النظام لضمان حصول الأشخاص على حق الوصول إلى الأنظمة ومهام سير عمل الموافقة.
 

الإشراف على دعم المسؤول في جميع أنظمة المشتريات.
 

تأكد من تشغيل مكاتب المساعدة الخاصة بالمشتريات بشكل فعال وإغلاق التذاكر على الفور.
 

مؤهلات:

 

درجة البكالوريوس / الماجستير في موضوع ذي صلة.
 

يفضل تأهيل المشتريات ( مثل MCIPS أو IACCM).
 

شهادة في التحسين المستمر / إعادة هندسة العمليات التجارية.
 

خبرة:

 

ستكون لديك خبرة لا تقل عن 8 سنوات في المشتريات ، منها 4 سنوات على الأقل من الخبرة المطبقة في إدارة نظام المشتريات.
			الصفحة 1 من 1
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عقدًا


 


20


 


لإكمال


 


أمريكي


 


دولار


 


مليون


 


25


 


بقيمة


 


دولي


 


إستراتيجي


 


تكنولوجي


 


مشروع


 


تسهيل


 


الاستراتيجية


 


السنوية


 


المشتريات


 


واتفاقيات


.


 


§


 


الطويلة


 


العقود


 


في


 


دولار


 


ملايين


 


10


 


من


 


أكثر


 


توفر


 


للموافقة


 


عقود


 


وإنشاء


 


المثلى


 


الاستحواذ


 


استراتيجيات


 


وتحديد


 


للسوق


 


مفصل


 


بحث


 


إجراء


.


 


§


 


الإدارة


و


 


والمشتريات


 


والتطوير


 


الطلب


 


مراحل


 


خلال


 


من


 


التعاقد


 


أداء


 


وتحديد


 


التشغيلية


 


الشفافية


 


تشجيع


.


 


§


 


مباشر


 


غير


 


تقرير


 


30


 


و


 


مباشرة


 


تقارير


 


خمسة


 


توجيه


 


خلال


 


من


 


السعودية


 


أرامكو


 


في


 


دولار


 


مليون


 


100


 


بقيمة


 


ميزانية


 


أكبر


 


إدارة


.


 


§


 


ذلك


 


في


 


بما


 


،


 


منهجيات


 


تنفيذ


 


طريق


 


عن


 


تسليمه


 


تم


 


لمشروع


 


دولار


 


مليون


 


300


 


توجيه


 


تم


 


Agile. 


سيجما


 


وستة


 


،


 


شلال


 


،


 


لين


 


،


 


كانبان


.


 


§


 


السعودية


 


أرامكو


 


في


 


بحرية


 


موارد


 


خمسة


 


مع


 


دول


 


ست


 


من


 


ميًا


عال


 


فريقًا


 


قاد


.


 


 


 


الأساسية


 


الكفاءات


 


 


تطوير


 


سلسلة


 


التوريد


 


أتمتة


 


العمليات


 


والتحسين


 


أبحاث


 


السوق


 


وتحليلها


 


تخطيط


 


الموارد


 


إدارة


 


البائعين


 


تقييم


 


المخاطر


 


عمليات


 


الشراء


 


التخطيط


 


الاستراتيجي


 


/ 


تحديد


 


المصادر


 


العقود


 


والمفاوضات


 


العروض


 


التقديمية


 


/ 


المراسلات


 


الرسمية


 


 


العملية


 


الخبرة


 


 


العالم


 


أنحاء


 


جميع


 


في


 


العقود


 


وإدارة


 


الإستراتيجية


 


المشتريات


 


مدير


 


 


الآن


 


حتى


 


-


 


2022


 


يناير


 


المملكة


 


دعم


 


خلال


 


من


 


والموردين


 


والمصدرين


 


والمتوسطة


 


الصغيرة


 


الشركات


 


تسهيل


. 


المهنية


 


الأساليب


 


أفضل


 


تطبيق


 


خلال


 


من


 


والمشتريات


 


التوريد


 


سلسلة


 


في


 


أفضل


 


أداء


 


معايير


 


تحقيق


 


ومطارات


 


،


 


بحرية


 


وموانئ


 


،


 


برية


 


وحدود


 


،


 


لوجستية


 


ومنشآت


 


،


 


تحتية


 


نية


وب


 


،


 


سياسي


 


واستقرار


 


،


 


استراتيجي


 


موقع


 


من


 


الاستفادة


 


خلال


 


من


 


2030


 


أهداف


 


على


 


للتعرف


 


السعودية


 


العربية


 


،


 


مؤهلة


 


بشرية


 


وموارد


.


 


 


§


 


في


 


الدفع


 


مقابل


 


الشراء


 


لنظام


 


محسّنة


 


كفاءات


 


وتقديم


 


دعم


 


BU (P2P) 


،


 


وفريق


 


،


 


دوليًا


 


العالمية


 


المستدامة


 


المشتريات


 


مع


 


والتعاون


 


P2P 


ووظائف


 


،


 


والتسويق


 


،


 


والتمويل


 


،


 


العالمي


 


الأخرى


 


الأعمال


 


وحدات


 


.


 


§


 


بها


 


المعمول


 


الاختبار


 


خطط


 


على


 


بناءً


 


العملية


 


وخطوات


 


الفرعية


 


والتجمعات


 


المعيبة


 


المنتج


 


وحدات


 


وتصحيح


 


وإصلاحها


 


الأخطاء


 


واستكشاف


 


الاختبارات


.


 


§


 


الرئيسيين


 


المصلحة


 


أصحاب


 


مع


 


بالتعاون


 


§


 


التنافسي


 


الانتشار


 


حقيق


وت


 


التوافق


 


لزيادة


 


للغاية


 


معقدة


 


إمداد


 


قاعدة


 


ضمن


 


الموردين


 


علاقات


 


إدارة


.


 


§


 


المورد


 


لمفاوضات


 


للتحضير


 


اللازمة


 


البيانات


 


بتحليل


 


قم


.


 


§


 


الفردية


 


التوريد


 


لسلسلة


 


فرعية


 


فئة


 


يقود


 


أو


 


الصناعة


 


واتجاهات


 


معينة


 


سلعة


 


بيانات


 


تحليل


 


يقود


.


 


§


 


المخزونات


 


وتقليل


 


الزمنية


 


المهل


 


وتقصير


 


الجودة


 


وتحسين


 


المخاطر


 


فيف


وتخ


 


التكاليف


 


لتقليل


 


للشركة


 


العالمية


 


التوريد


 


سلسلة


 


جوانب


 


لجميع


 


شاملة


 


استراتيجيات


 


وتنفيذ


 


تحديد


.


 


§


 


التوريد


 


سلسلة


 


لفرق


 


استثنائية


 


قيادة


 


توفير


 


§


 


الفريق


 


أعضاء


 


ومحاسبة


 


،


 


العالمية


 


القدرات


 


من


 


الاستفادة


/ 


 


ودمج


 


،


 


التوجيه


 


وإعطاء


 


،


 


الموظفين


 


وتطوير


 


،


 


الموظفين


 


تدريب


/ 


 


وتوظيف


 


،


 


هيكل


 


إنشاء


.


 


§


 


والموردين


 


المخزون


 


وإدارة


 


المخاطر


 


وتخفيف


 


المصادر


 


وتحديد


 


للتنبؤ


 


الصناعة


 


ممارسات


 


أفضل


 


تنفيذ


.


 


§


 


المقاييس


 


باستخدام


 


،


 


التوريد


 


سلسلة


 


أداء


 


عن


 


منتظمة


 


تقارير


 


وتقديم


 


يد


التور


 


سلسلة


 


فعالية


 


مقاييس


 


تطوير


.


 


 


العالم


 


أنحاء


 


جميع


 


في


 


مستقل


 


مستشار


 


 


الآن


 


حتى


 


-


 


2022


 


فبراير


 


الموافقات


 


على


 


والحصول


 


،


 


التعاقدي


 


الالتزام


 


وضمان


 


،


 


التوريد


 


أحداث


 


وإنجاز


 


،


 


العامة


 


العلاقات


 


على


 


الحصول


 


خلال


 


من


 


العملاء


 


متطلبات


 


يضمن


.


 


§


 


القدرات


 


وبناء


 


العمل


 


وخطة


 


الأداء


 


وإدارة


 


العمل


 


عبء


 


توزيع


 


ذلك


 


في


 


بما


 


بانتظام


 


المشتريات


 


أخصائيي


 


إنجازات


 


إدارة


 


خلال


 


من


 


الحرجة


 


الساعات


 


خلال


 


تغطية


 


أقصى


 


يضمن


.


 


§


 


75


 


بنسبة


 


الورقية


 


الأعمال


 


وقطع


 


أقسام


 


ة


عشر


 


بين


 


الاتصالات


 


تدفق


 


هيكلة


 


إعادة


 


؛


 


الشاملة


 


الخدمة


 


عمليات


 


وتوحيد


 


لتحسين


 


العمليات


 


هندسة


 


إعادة


 


مشروع


 


أدار


%


.


 


§


 


80


 


بنسبة


 


الكفاءة


 


وتحسين


 


الفريق


 


أداء


 


لتحسين


 


المشتريات


 


بإدارة


 


يتعلق


 


فيما


 


العمل


 


أثناء


 


التدريب


 


تقديم


 


أثناء


 


الممارسات


 


أفضل


 


تبني


 


تم


%


.


 


§


 


من


 


%


50


 


الجهد


 


هذا


 


وفر


. 


البرامج


 


وإدارة


 


،


 


المخاطر


 


وإدارة


 


،


 


الوظائف


 


متعدد


 


يق


الفر


 


وقيادة


 


،


 


العمليات


 


وتحسين


 


،


 


التوريد


 


سلسلة


 


إدارة


 


في


 


وقيادته


 


له


 


المخطط


 


المستمر


 


التحسين


 


الشراء


 


إلى


 


العامة


 


العلاقات


 


من


 


التشغيلية


 


التكلفة


.


 


§


 


الأوسط


 


للشرق


 


الوظيفة


 


قيادة


.


 


§


 


كبير


 


مبلغ


 


وتأمين


 


،


 


الدولارات


 


بملايين


 


شراء


 


إنفاق


 


توجيه


 




  للمؤهلات   الشخصي   الملف     أثبتت .  الإنتاج   في   التأخير   على   والقضاء   المشتريات   احتياجات   بتقييم   مدعومًا   ،   التوريد   سلسلة   إدارة   في   التكاليف   تقليل   في   الخبرة   من   طويلة   سنوات   ولديه   ومعتمد   الأداء   على   معتمد   محترف   الحيوي   بالدعم   المساهمة   في   ماهر :  التجارية   الفطنة .  الخدمات /    بالمواد   والتنبؤ   ،   البائعين   جيه وتو   ،   الميزانية   وإدارة   ،   المخزون   وإدارة   ،   المصادر   تحديد /    المشتريات   قيادة   في   الخبرة   قود والع   الداخلية   والعمليات   المواد   لتحسين   الاستراتيجية   الفرص   عن   الكشف   مع   التنظيمية   التوجيهات   مع   تتماشى   التكلفة   حيث   من   وفعالة   مبتكرة   مشتريات   استراتيجيات   ابتكار   في   والقيادة   المتصاعدة   المشكلات   تحديد   في   يبرع .  تنافسية   ميزة   واكتساب   الأقصى   الحد   إلى   العميل   قيمة   لزيادة   العرض   جانب   من   التجارية   العمليات   بتبسيط   معروف .  العام   والأداء   اللوجستية   والخدمات   والخدمات   للسلع   الفوري   التسليم   لتأكيد   مجدية   حلول   وإيجاد .     المهنية   الإنجازات   أبرز      تأثير   من   التخفيف   COVID - 19  تنفيذ   خلال   من   الأعمال   خطوط   على   الامتثال   على   والتأثيرات   والاستراتيجية   والتشغيلية   المالية   الآثار   مراجعة   خلال   من   الشاملة   الشراء   عملية   على   المخاطر   إدارة   عملية .      معقدة   فنية   اقتراحات   تقديم   خلال   من   وإنهائها   وتنفيذها   العقود   تخطيط   في   المشتريات   في   المصلحة   أصحاب   على   التأثير .      ط خط   واستخدام   تصميم   خلال   من   أمريكي   دولار   مليون   90   بقيمة   عليها   والإشراف   عقدًا   20   لإكمال   أمريكي   دولار   مليون   25   بقيمة   دولي   إستراتيجي   تكنولوجي   مشروع   تسهيل   الاستراتيجية   السنوية   المشتريات   واتفاقيات .      الطويلة   العقود   في   دولار   ملايين   10   من   أكثر   توفر   للموافقة   عقود   وإنشاء   المثلى   الاستحواذ   استراتيجيات   وتحديد   للسوق   مفصل   بحث   إجراء .      الإدارة و   والمشتريات   والتطوير   الطلب   مراحل   خلال   من   التعاقد   أداء   وتحديد   التشغيلية   الشفافية   تشجيع .      مباشر   غير   تقرير   30   و   مباشرة   تقارير   خمسة   توجيه   خلال   من   السعودية   أرامكو   في   دولار   مليون   100   بقيمة   ميزانية   أكبر   إدارة .      ذلك   في   بما   ،   منهجيات   تنفيذ   طريق   عن   تسليمه   تم   لمشروع   دولار   مليون   300   توجيه   تم   Agile.  سيجما   وستة   ،   شلال   ،   لين   ،   كانبان .      السعودية   أرامكو   في   بحرية   موارد   خمسة   مع   دول   ست   من   ميًا عال   فريقًا   قاد .       الأساسية   الكفاءات    

تطوير   سلسلة   التوريد  أتمتة   العمليات   والتحسين  

أبحاث   السوق   وتحليلها  تخطيط   الموارد  

إدارة   البائعين  تقييم   المخاطر  

عمليات   الشراء  التخطيط   الاستراتيجي   /  تحديد   المصادر  

العقود   والمفاوضات  العروض   التقديمية   /  المراسلات   الرسمية  

  العملية   الخبرة     العالم   أنحاء   جميع   في   العقود   وإدارة   الإستراتيجية   المشتريات   مدير     الآن   حتى   -   2022   يناير   المملكة   دعم   خلال   من   والموردين   والمصدرين   والمتوسطة   الصغيرة   الشركات   تسهيل .  المهنية   الأساليب   أفضل   تطبيق   خلال   من   والمشتريات   التوريد   سلسلة   في   أفضل   أداء   معايير   تحقيق   ومطارات   ،   بحرية   وموانئ   ،   برية   وحدود   ،   لوجستية   ومنشآت   ،   تحتية   نية وب   ،   سياسي   واستقرار   ،   استراتيجي   موقع   من   الاستفادة   خلال   من   2030   أهداف   على   للتعرف   السعودية   العربية   ،   مؤهلة   بشرية   وموارد .        في   الدفع   مقابل   الشراء   لنظام   محسّنة   كفاءات   وتقديم   دعم   BU (P2P)  ،   وفريق   ،   دوليًا   العالمية   المستدامة   المشتريات   مع   والتعاون   P2P  ووظائف   ،   والتسويق   ،   والتمويل   ،   العالمي   الأخرى   الأعمال   وحدات   .      بها   المعمول   الاختبار   خطط   على   بناءً   العملية   وخطوات   الفرعية   والتجمعات   المعيبة   المنتج   وحدات   وتصحيح   وإصلاحها   الأخطاء   واستكشاف   الاختبارات .      الرئيسيين   المصلحة   أصحاب   مع   بالتعاون      التنافسي   الانتشار   حقيق وت   التوافق   لزيادة   للغاية   معقدة   إمداد   قاعدة   ضمن   الموردين   علاقات   إدارة .      المورد   لمفاوضات   للتحضير   اللازمة   البيانات   بتحليل   قم .      الفردية   التوريد   لسلسلة   فرعية   فئة   يقود   أو   الصناعة   واتجاهات   معينة   سلعة   بيانات   تحليل   يقود .      المخزونات   وتقليل   الزمنية   المهل   وتقصير   الجودة   وتحسين   المخاطر   فيف وتخ   التكاليف   لتقليل   للشركة   العالمية   التوريد   سلسلة   جوانب   لجميع   شاملة   استراتيجيات   وتنفيذ   تحديد .      التوريد   سلسلة   لفرق   استثنائية   قيادة   توفير      الفريق   أعضاء   ومحاسبة   ،   العالمية   القدرات   من   الاستفادة /    ودمج   ،   التوجيه   وإعطاء   ،   الموظفين   وتطوير   ،   الموظفين   تدريب /    وتوظيف   ،   هيكل   إنشاء .      والموردين   المخزون   وإدارة   المخاطر   وتخفيف   المصادر   وتحديد   للتنبؤ   الصناعة   ممارسات   أفضل   تنفيذ .      المقاييس   باستخدام   ،   التوريد   سلسلة   أداء   عن   منتظمة   تقارير   وتقديم   يد التور   سلسلة   فعالية   مقاييس   تطوير .     العالم   أنحاء   جميع   في   مستقل   مستشار     الآن   حتى   -   2022   فبراير   الموافقات   على   والحصول   ،   التعاقدي   الالتزام   وضمان   ،   التوريد   أحداث   وإنجاز   ،   العامة   العلاقات   على   الحصول   خلال   من   العملاء   متطلبات   يضمن .      القدرات   وبناء   العمل   وخطة   الأداء   وإدارة   العمل   عبء   توزيع   ذلك   في   بما   بانتظام   المشتريات   أخصائيي   إنجازات   إدارة   خلال   من   الحرجة   الساعات   خلال   تغطية   أقصى   يضمن .      75   بنسبة   الورقية   الأعمال   وقطع   أقسام   ة عشر   بين   الاتصالات   تدفق   هيكلة   إعادة   ؛   الشاملة   الخدمة   عمليات   وتوحيد   لتحسين   العمليات   هندسة   إعادة   مشروع   أدار % .      80   بنسبة   الكفاءة   وتحسين   الفريق   أداء   لتحسين   المشتريات   بإدارة   يتعلق   فيما   العمل   أثناء   التدريب   تقديم   أثناء   الممارسات   أفضل   تبني   تم % .      من   % 50   الجهد   هذا   وفر .  البرامج   وإدارة   ،   المخاطر   وإدارة   ،   الوظائف   متعدد   يق الفر   وقيادة   ،   العمليات   وتحسين   ،   التوريد   سلسلة   إدارة   في   وقيادته   له   المخطط   المستمر   التحسين   الشراء   إلى   العامة   العلاقات   من   التشغيلية   التكلفة .      الأوسط   للشرق   الوظيفة   قيادة .      كبير   مبلغ   وتأمين   ،   الدولارات   بملايين   شراء   إنفاق   توجيه  

